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JORNADAS Y HORARIOS PRELIMINARES

JORNADA TEMA FECHA PhnaR,
S Grortunidados on 2026 27DEMARZ0 19071800
Finanzas y Rentabilidad para Clinicas Médicas 10 DE ABRIL 15:30 - 18:00
Marketing Digitig/g{aopt/a;(i)érn de Pacientes 08 DE MAYO 15:30 - 18:00
Negociacién:ritgigéﬁig:pci:t(zaﬁs:gu radoras y 29 DE MAYO 15:30 - 18:00
oLt ST | 19DEJUNIO
Transformacion Digit:trl‘ i/aTgﬁ:izlggias Exponenciales 03 DEJULIO 15:30 - 18:00
Marco Legal, Fiscaclié/I IT\’;(;tdeiggién del Patrimonio 18 DE SEPTIEMBRE 15:30 - 18:00
Liderazgo y Gestidon de Equipos de Alto Rendimiento 23DEOCTUBRE 15:30 - 18:00
Calidad Asistencial y Seguridad del Paciente 27 DENOVIEMBRE 15:30 - 18:00
Humanizacion y Comunicacion 11 DEDICIEMBRE 15:30 - 18:00

PROGRAMA

El Médico como Empresario: Retos y Oportunidades en 2026

* Analisis del ecosistema de la sanidad privada en Espana.

» Elnuevo perfil del médico-empresario. Gestion individual. Competencias clave.

» Testimonios de médicos de gjercicio libre.

» Autoevaluacion de competencias de gestion y definicion de objetivos personales.

Finanzas y Rentabilidad para Clinicas Médicas
» Contabilidad para no financieros: Principios contables.

* Analisis de rentabilidad.

» Estrategias de pricing.

» Negociacion con proveedores.

Marketing Digital y Captacién de Pacientes de Alto Valor

» Estrategia de marketing 360°: Definicion del buyer personay posicionamiento de marca

» Publicidad digital efectiva: Google Ads y Facebook/Instagram Ads. Métricas que importan.

* Reputaciononline y laimportancia de la digitalizacion: gestion proactiva de resenas en Google y
Redes Sociales

Negociacidon Estratégica con Aseguradoras y Grupos Hospitalarios
 Elmapade las aseguradoras en Espafia.

» Técnicas de negociacion contractual.

» Aspectos legales clave en los contratos.

* Negociacion de un baremo con una aseguradora ficticia.



De Lead a Paciente: Gestion de la Conversidon y Experiencia del Paciente

Gestion del primer contacto: una vision clinica desde los servicios de atencion inmediata y la
medicina preventiva

Como generar confianza en los pacientes: comunicacion de crisis y gestion de tiempos de
espera

CRM para médicos: Uso de herramientas como Zoho o Salesforce para seguimiento y automati-
zacion.

Transformacioén Digital y Tecnologias Exponenciales en la Clinica

Escribas digitales e interoperabilidad clinica: presente y futuro de los flujos de trabajo clinicos.
Telemedicina y consulta digital.

Como impactara la IA en nuestros procesos asistenciales y no asistenciales en el dia a dia del
médico.

Marco Legal, Fiscal y Proteccién del Patrimonio del Médico

Aspectos legales criticos: Consentimientos informados, proteccion de datos (RGPD) y
responsabilidad.

Fiscalidad para médicos autdbnomos y sociedades.

Seguros profesionales clave.

Planificacion financiera a largo plazo.

Liderazgo y Gestion de Equipos de Alto Rendimiento

Perfiles clave en la clinica: Seleccion, contratacion y retencion de talento.
Liderazgo y motivacion-

Formacién continua y protocolizacion.

Gestion de conflictos.

Calidad Asistencial y Seguridad del Paciente

Indicadores de calidad (KPIs) relevantes y Herramientas para la mejora continua.
Acreditaciones y certificaciones de calidad: ISO, Joint Commission, etc
Benchmarking: Comparativa con las mejores practicas nacionales e internacionales.

Humanizacion y Comunicacion

Comunicacion empatica y efectiva.
Medicina con impacto social
Gestion emocional: Del paciente y del propio médico.

EQUIPO DIRECTIVO

Jefe de Servicio de Aparato Digestivo Jefe de Servicio de Aparato Digestivo
del Hospital Quirén Salud Cuidad Real. del Hospital Quirédnsalud Marbella.



PANEL DOCENTE

Ignacio Riesgo Gonzdlez — Médico y Consultor Sanitario.

Carlos Macaya Miguel — Catedratico emérito de la Universidad Complutense Madrid.
Maria del Mar Calvo Cenizo — Socia fundadora del centro vasco de Aparato Digestivo (CAVDi).
Antonio Carlos Roibds Valdés — Director Médico Pelennor Healthcare.

David Garcia Lastre — Asesor Fiscal.

Maria Teresa Vilchez — Consultora Estratégica.

David Bertomeu Cardds — Profesor Esade.

Borja Caballos Cabrera — Consultor Sanitario CLINICAXEXOR, S.L.

Maria del Carmen Afan Ruiz — Directora de Desarrollo de Negocio de Grupo Pedro Jaén.
Patricia Carrasco Nevado — Experta en Marketing Digital y CEO de la agencia Las Cosmonautas .
Lorena Bassas Vivo — Co Founder Top Doctors.

Carlos Rus

Juan Gaspar Diaz Pedrero — Abogado de empresas y profesor universitario.

Adriana De Vasconcelos Pereira — Responsable Médica Servicio de Promocion de la Salud.
Luis Garcia del Pozo — Director General Abrantia Health.

Maria Negro Barroso — Consultora de comunicacion y formadora en sostenibilidad.
Javier Mendoza Olivares — Médico especialista en Aparato Digestivo. Master en eHealth
Pedro Diaz Yuste

Ignacio Montoro Iturbe-Ormaeche

David Garcia Lastre

Ramon Rodriguez

Borja Garcia Rato

Jose Maria Espinosa Mora

Tomas Otero Pino — Asesor Senior CTO Medicina

Javier Colas

Pablo Turrion Fernandez — Director médico Hospital Sanitas La Moraleja.

Martin Axpe

Javier Santiago Fernandez

Lluis Triquell

Irene Tato Maluquer — Consultora de Comunicaciéon y Asuntos publicos en Salud.

Carlos Cenalmor

David Lentisco Flores — Director General Lentisco Alentto Group.

La fecha limite de preinscripcion Viernes 13 de marzo.

RESERVA TU PLAZA AQUI

Contacto Secretaria Técnica:
formacion@sepd.es


https://redcap12.sepd.es/surveys/?s=3WX8M7TT4RYPXFNP

